Tutti lo dicono, le banche lo chiedono:

se non si esporta si rischia la chiusura.
PERCHE OGGI L'EXPORT E LA STRADA
PRIORITARIA PER CRESCERE.

| numeri dicono che SI PUO FARE.

In qualunque settore.

PERCHE ILMADE IN ITALY PIACE.

ANDARE OVUNGQUE.
ALLESTERO efioace, saper indhuduare le prionia dove

esportare, come farlo, che rischi evitare, gli

Co N F I D U c I A errori da non commettere, per non sprecare
soldi e per aumentare i propri margini.

la SCUOLA d'IMPRESA Borgo Castellania ti propone la soluzione
migliore in poco piu di 24 ore.

L'incontro inizia mercoledi 25 maggio alle ore 16.30 con una tavola rotonda di presentazione del tema che illustra le
opportunita e le sfide per andare all'estero con fiducia e successo.

Dopo cena € prevista una sessione di networking per fare rete con gli altri partecipanti presenti e con gli esperti per
trovare le sinergie utili e scambiarsi idee ed esperienze vincenti.

ILsecondo giorno, dalle 9.00 alle 18.00 i consulenti saranno a disposizione dei partecipanti, con incontri di 45 minuti, per
affrontare con loro situazioni, dubbi, idee, progetti e fornire risposte e soluzioni.

| CONSULENTI DI SCUOLA D' IMPRESA PER LEXPORT SONO PRONTI A RISPONDERE ALLE TUE DOMANDE RELATIVE A QUESTI TEMI

+ COME IMPLEMENTARE UNA STRATEGIA DI EXPORT CHE PERMETTA DI AVERE SUCCESSO? CHE COSA SERVE REALMENTE?

« PROPRIETA INTELLETTUALE: COME DIFENDERE IL PROPRIO BRAND, MARCHIO, DESIGN, IDEA E INNOVAZIONE NEI MERCATI ESTERI
« SCEGLIERE LE PRIORITA: DA QUALE NAZIONE PARTIRE E PERCHE?

+ IL MATERIALE DI PRESENTAZIONE: TUTTO QUELLO CHE SERVE PER FARSI RICONOSCERE. LOGO, BROCHURE, GRAFICA, ETICHETTA
* REALIZZARE UN VIDEO PER FARSI CONOSCERE ALL'ESTERO: QUELLO CHE SERVE PER FARE COLPO

+ USARE | SOCIAL MEDIAE IL SITO WEB PER ANDARE ALL'ESTERO

* TENERE SOTTO CONTROLLO | CONTI PER AVERE SUCCESSO: LIMPORTANZA DEL CONTROLLO DI GESTIONE

* LA LOGISTICA PER L'EXPORT: SPEDIZIONI, MAGAZZINI, DAZI, DOGANE

* GLI STRUMENTI FINANZIARI PER SOSTENERE LAVVENTURA DELL'EXPORT

* GESTIRE LE FORME DI PAGAMENTO E IL RISCHIO VALUTA

* FINANZIAMENTI PER L'INTERNAZIONALIZZAZIONE: QUALI FONDI A DISPOSIZIONE E COME

* | CONTRATTI PER VENDERE ALL'ESTERO: NON PERDERSI NELLA GIUNGLA DELLE LEGISLAZIONI

* APPLICARE A MERCATI DIVERSI LA FORZA DEL PRODOTTO: DECIDERE IL PRODOTTO ADATTO AD OGNI MERCATO

* STABILIRE CONTATTI B2B IN TUTTO IL MONDO CON IL WEB

* CONTROLLARE | COSTI DI PRODUZIONE PER FINANZIARE L'EXPORT E PER AUMENTARE | MARGINI

+ IL PROCESSO DI VENDITA: LE STRATEGIE PER PORTARE A CASA IL SUCCESSO

* LE-COMMERCE COME STRUMENTO DI VENDITA ALL'ESTERO

PER INFORMAZIONI E ISCRIZIONI SCRIVERE A info@associazionelemagnolie.it

L'investimento richiesto per partecipare SCUOLA d'impresa
Convegno con pernottamento e due pranzi Borgo Castellania
Per una persona in camera singola 240 € + VA via Fausto Coppi, 1

Per due persone in camera doppia 210 € + IVA 15051 Cfs’fe“a”"al_(Aé)
Per tre persone in camera tripla 190 € + VA Www.associazionelemagnolie.it

Convegno con due pranzi e senza pernottamento e Travel
Per ogni persona 190 € + VA 2™ business BANCA CARIGE ITALIA

GRUPPO BANCA CARIGE




